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TheraVet trouve
un partenaire pour
s’étendre aux USA

La biotech spécialisée dans le
traitement des maladies ostéoar-
ticulaires des animaux Theravet a
signé un accord de distribution
exclusif pour la commercialisation
du Biocera-Vet aux Etats-Unis.
Invictos Orthopedics LLC y
assurera la promotion et la
distribution de la gamme
complete. Cet accord représente
une étape importante pour
Theravet. Avec 89 millions de
chiens et 104 millions de chats,
les USA sont le plus grand marché
d'animaux de compagnie au
monde. En 2021, il pesait 4,8
milliards de dollars de revenus. Sa
croissance annuelle est estimée a
10,2% pour les huit années a venir.
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Onelife veut conqueérir
les hopitaux étrangers

Onelife, la spin-out médicale
du specialiste de 'hygiene
Realco,veutlever cing millions
d'euros pourse déployer a
I'international.

OLIVIER GOSSET

Apres quelques années de titonne-
ments, Onelife est préte a passer a
la vitesse supérieure: la spin-out
(spin-off issue, non d'une univer-
sité, mais d'une société) médicale
créée par le spécialiste de I'hygiéne
Realco veut simposer a Iétranger
aver ses solutions enzymatiques de
nettoyage, qui ontdéja été adoptées
par plusieurs établissements hospi-
taliers belges.

Située sur le méme site que sa
maison mere a Louvain-la-Neuve,
OnelLife a été mise sur pied en 2015
pour aborder le secteur dela santé.
Lentreprise estime pouvoir faire la
différence dans la lutte contre les
maladies nosocomiales etla proli-
fération de bactéries multirésis-
tantes, grice au savoir-faire acquis
parRealcodepuis 20 ansen matiére
de nettoyage.

Décontamination des

dispositifs médicaux

Une expérience quirepose sur I'uti-
lisation d'enzymes, des protéines
naturelles non vivantes. Celles-ci
arrivent a désintégrer le biofilm,
une matrice organique qui protége
les accumulations de bactéres et
leur permet de résister aux solu-
tions classiques de nettoyage.

Onelife a élaboré des produits spé-
cifiquement adaptés aumilieuhos-
pitalier et aux applications
meédicales a haut risque, comme la
décontamination des dispositifs
médicaux etlenettoyagedes end os-
copes. Elle a aussilancé une gamme
pour le nettoyage des surfaces.

La société est dirigée depuis le
mois d'avrl par Koen Billet, qui est
passé par plusieurs entreprises ac-
tives en technologie médicale, dont
Agfa Healthcare, Barco et Siemen s
Healthcare. Le nouveau patron af-
fiche clairement ses ambitions: at-
teindre un chiffre d'affaires de 20
millions en 2026, soit une multipli-
cation par 20 par rapportaux résul-
tats actuels! Le CEO envisage
également de doubler d'ici un an le
nombre d'employés, pour passer a
unevingtainede personnes. «fe suis
convaincuquecette PME a une belle
histoire & écrire et qu'avec cette
technologie, on peut faire la diffé-
rence pour des milliers de gens.
('est ambitieux, mais réaliste. A
'échelle mondiale, nous parlons
d'unmarché quireprésentedecing
a sept milliand s deuross, fait valoir
Koen Billet.

La société a réussi 4 faire croitre
son chiffre d'affaires de 20% cette
année, umalgré le covids, souligne
encore Koen Billet. 5i on peut pen-
ser que la situation sanitaire a plu-
tot été de na ture i favoriser lavente
de nettoyants dans le milieu hospi-
talier, Onelife a en revanche wsouf-
fert de la forte baisse, moins 508,
des interventions avec des

«Depuis

la pandémie,

le milieu médical
est préta changer
certains

protocoles.»

KOEN BILLET
CEOQ DE ONELIFE
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endoscopes. Laugmentation pré-
vue n'a pas étéau rendez-vouss, «On
veut maintenant accélérer forte-
ment la croissances, poursuit le
CEO.«ll y a une prise de conscience
au niveau de I'hygiéne. Le milieu
médical est prét 4 changer certains
protocoles et ses facons de travail-
ler. LOMS souligne aussi que le net-
toyage est une étape essentielle
avant la désinfec ions, ajoute Koen
Billet, en rappelant que les enzymes
sont des solutions evertess, car ils
sontbiodégradables.

Une stratégie digitale

Le plan de déploiement de Onelife
al'international, qui pourrait passer
par des partenariats avec des gros
acteurs, prévoit égalementune stra-
tégie de-commerce destinée aux
cabinets dentaires et vétérnnaires,
ainsi que des investi ssements en
matiére d'innovation, afin d'étoffer
lagamme de produits.

La société a par ailleurs des pro-
jets de recherche & plus long terme
pour une utilisation de ses produits
dans le corps humain, pour lutter
par exemple contre les infections
liges aux prothéses dentaires et or-
thopédiques.

Afin de soutenir sa future crois-
sance, Onelife recherche des inves-
tisseurs & hauteur de cing millions
d'euros La société avaitlevé 2,3 mil-
lions en 2o17. La maison mére
Realco, qui posséde toujours 51%
des parts - le reste étant détenu par
des investisseurs privés etla SRIW -,
serait donc préte ase voir diluer.



Les substituts osseux de TheraVet
distribués dans le monde entier

Le spécialiste en santé animale
TheraVet a signé un accord

de distribution a I'international.
Ses substituts osseux préts

a 'emploi seront distribués
dans 24 pays.

LOUISE RENSON
ET MAXIME PAQUAY

Bonne nouvelle pour les débou-
chés commerciaux de TheraVet.
Les produits Biocera-Vetde entre-
prise belge de biotechnologie vété-
rinaire seront désormais
disponibles sur tous les conti-
nents, annonce l'entreprise ce
mardi.

Un marché a 150 millions
de chiens

La société, basée a Gosselies et spé-
cialisée dans les traitements
wostéoarticulaires», a signé un
accord de distribution avec Vet-
Pharma, spécialiste de la commer-
cialisation de produits et services
vétérinaires. L'accord couvre 24
pays (dont la Norvege, la Pologne,
le Brésil, le Japon...) -un marché qui
représenterait plus de 150 millions

de chiens, selon 'entreprise,

Ce mardi, le cours de 'action
TheraVet (cotée sur Euronext
Growth a Bruxelles et Paris) attei-
gnait jusqu'a 5,1 euros, signant une
progression de plus 60%, avant de
retomber légérement i 4,59 euros
ala cloture,

Haut potentiel

L'entreprise dirigée par Enrico Bas-
tianelli, ancien CEO de BoneThera-
peutics, verra donc ses produits
distribués dans des pays «ou la
prise de conscience des besoins en
santé animale augmente, et parti-
culierement dans les pays scandi-
naves, I'Australie, le Japon, I'Afrique
du Sud» -et le Brésil, qui sannonce
lui aussi comme un marché pro-
metteur, avec une croissance atten-
due de plus de 13% pour le secteur
de la santé animale sur la période
2022-2027.

En juin demier, TheraVet a an-
noncé son arrivée sur le marché
américain, et en particulier dans
les Etats du Texas, de la Floride et
des Caroline. Les Etats-Unis sont
réputés pour étre le plus grand
marché au monde pour la santé
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Ces produits sont
destinés a faciliter

les interventions
chirurgicales et greffes
osseuses pour les
animaux de compa-
gnie, en cas de frac-
ture ou déformation.

des animaux de compagnie - avec
environ 89 millions de chiens, 104
millionsde chats etdesrevenus es-
timés a 4,8 milliards de dollars en
2021. TheraVet dispose d'ailleurs
d'une filiale américaine, basée au
Texas.

Chien, chat et ensuite
cheval?

Les produits Biocera-Vet sont une
gamme de substituts osseux bio-
logiques injectables, préts a I'em-
ploi, pour les animaux. Faciles a
utiliser, ces produits sont destinés
afaciliter les interventions chirur-
gicales et greffes osseuses pour les
animaux de compagnie, en casde
fracture ou déformation - par
exemple d'une patte de chien ou
chat.

«Basée sur des résultats cli-
niques prometteurs, cette gamme
de produits permet une évolution
vers une chirurgie orthopédique
plus simple et plus efficacen, as-
sure TheraVet. La semaine der-
niére, I'entreprise annongait en
outre démarrer une évaluationde
son Biocera-Vet dans le traitement
du kyste osseux chez le cheval.
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Biobest, licorne en devenir de la pollinisation
et de I'éradication des nuisibles

Pour financer la reprise de son
partenaire canadien Plant
Product, la société de Westerlo
accueille la Sofina a son bord. Et
voit sa valorisation se rappro-
cher du milliard de dollars.

SIMON SOURIS

Créée il y a 33 ans par le vétérinaire
campinois Roland De Jonghe,
Biobest est aujourd’hui un leader
mondial dans la pollinisation et la
lutte biologique intégrée, autrement
dit I'élimination par les moyens
naturels des nuisibles qui ravagent
les cultures.

La société basée a Westerlo a
€té reprise en 2007 par un consor-
tium rassemblant les holdings Bois
Sauvage, Floridienne et le Domaine
d’Argenteuil, avant de passer dans le
giron de la seule Floridienne depuis

2011. Avec une croissance notable a
la clé, puisque 'entreprise aux 1.800
employés exporte désormais ses ar-
mées ailées de bourdons et autres in-
sectes dits «utiles» dans plus de 70
pays.

Pour autant, ’heure est  une ac-
célération de son activité. En effet,
elle vient d'acter cette semaine la re-
prise de 90% des parts du canadien
Plant Product. Peu connue du grand
public bien que partenaire de
Biobest depuis 1995 déja, la cible est
I'un des principaux distributeurs de
produits phytosanitaires, engrais, se-
mences et autres solutions inno-
vantes pour le marché
nord-américain de 'horticulture et
des espaces verts, Ses clients com-
prennent notamment des produc-
teurs de fruits etlégumes auCanada
et aux Etats-Unis, tant dans les
champs que dans les serres, L'an

dernier, elle générait un chiffre d'af-
faires de 180 millions de dollars ca-
nadiens (125 millions d’euros), pour
un résultat d’'exploitation (ebit) dix
fois moindre.

Giga-deal

Pour mener a bien 'opération, le
petit belge aura dii débourser
quelque 145 millions de dollars
canadiens (100 millions d'euros
environ)- un nouveau record —, aux-
quels jusqu'a 12 millions de dollars
pourraient encore étre ajoutés en cas
de l'atteinte de certains objectifs. Le
deal sera financé parune augmenta-
tionde capital de 3omillions d'euros
et divers préts. Résultat de cette
récolte de capitaux frais, le holding
qui mise dans sa stratégie sur les
escargots ou encore les batteries Flo-
ridienne accueille la Sofina comme
nouvel actionnaire minoritaire de sa

Objectif désormais?
Accélérer la croissance
aussi bien interne
qu'externe.

filiale, aux cotés de Mérieux Equity
Partners (entré au capital en 2018
pour sa partavantdes'y renforcer en
juindernier). Aprés rachatd'un petit
paquet d'actions existantes, le hol-
ding des Boél devrait détenir
quelque 6% du capital de Biobest,
qui se voit valoriser par la méme
occasion a plus de 810 millions d'eu-
ros—soit plus trés loin dumilliard (et
donc du statut de «licornen).

Objectif désormais? Accélérer la
croissance aussi bien interne qu'ex-
terne, ce qui sera notamment rendu
possible parlevaste réseau et]'exper-
tisede son nouvel actionnaire sis ala
rue de I'Industrie.

Consolidateur

A noter, Biobest avait déja grandi
(+15 a 20%) sensiblement fin 2020
avec la reprise de Beneficial Insec-
tary, numéro un ameéricain de la

lutte bio contre les nuisibles. A 50
millionsdedollars (42 millionsd’eu-
ros), il s'agissait alors de la plus
grosse acquisition de son histoire. A
I'époque, la complémentarité entre
les deux acteurs était déja vantée:
unousdisposonsd'usines au Canada
et au Mexique, mais pas aux Etats-
Unis, ot nous ne disposons que
d'une filiale de venter, évoquait Gaé-
tan Waucquez, CEO de Floridienne.

Cing mois plus tard, en avril,
Biobest se tournaitvers 'Australie ot
elle s'offrait une participation majo-
ritaire dans son homologue sectoriel
Biological Services. De quoi lui per-
mettre de se renforcer dans la
culture sous serre, aprés le rachat en
2019 d’un spécialiste des insectes
destinés a la culture en plein air
(Bugs For Bugs). Depuis, Biobest oc-
cupe «une position unique en Aus-
tralies, selon ses dires.
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